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1. Mate v umyslu si koupit nemovitost? Sledujete inzerci, chodite na prohlidky a ¢ekate, az
se vysnéna nemovitost objevi? V tom pfipadé je dobré si co nejrychleji zacit vyfizovat
financovani. Casto se totiz stava, Ze si nemovitost rezervuje rychlej$i zajemce. Aby se
Vam to nestalo, pfipravte se na koupi pfedem. Zde je nékolik rad, jak na to.

2. Zakladem je vybrat si dobrého finanéniho poradce. V lofiském roce se finanénim
poradenstvim zabyvalo v Ceské republice az 100.000 lidi. Tohle astronomické &islo
zahrnuje i osoby, které se financim vénuji okrajové a klienty “lovi” vétSinou mezi
pfibuznymi a znamymi. Odhaduje se, zZe problematice okolo financi dobfe rozumi cca
20% poradcu. Nespoléhejte tedy na kamarady a pfibuzné, ale radéji se poptejte znamych
na reference a oslovte nékoho zkuSeného. Nechte si spocitat uvérovy limit, na jaky se
svymi pfijmy dosahnete. ZjiStovat své moznosti az v momenté, kdy pfijdete nadSeni z
prohlidky nemovitosti, je vétSinou pozdé.

3. Ctéte inzeraty pozorné a cely text, zejména technicky popis. Vétsina zkuSenych maklérd
se vyhyba vzletnym souvétim popisujicim krasu okoli a uvadi v inzerci zpravidla dulezité
skute€nosti.

4. Prohlédnéte si v8echny fotografie nemovitosti, videoprohlidku ¢i virtualni prohlidku.
Je dobré se s nemovitosti pfedem seznamit a pfi pochybnostech o technickém stavu si
vzit na prohlidku odbornika. Praxe, kdy na prvni letmou prohlidku vyrazi pouze jeden
Clen rodiny, ktery ma zrovna €as, se moc neosvédcéuje. Vic o€i vic vidi a k opakované
prohlidce atraktivni nemovitosti uz nemusite dostat prilezitost.

5. Pokud nejste ochotni nemovitost za nabidkovou cenou koupit, neptejte se, kolik by
majitel slevil. Mate vétsi Sanci na uspéch, kdyz sdélite konkrétni ¢astku, za kterou jste
ochotni nemovitost koupit.

6. Budte v komunikaci s realithim makléfem &i maijitelem otevieni. Pokud o nemovitost
mate vazny zajem, sdélte jim uz pfi prohlidce své moznosti a jakym zplsobem byste
nemovitost financovali. Véta “penize nejsou problém” rozhodné nestaci. Majitel i maklér
chtéji nemovitost prodat pokud mozno bez problémd, a jestlize maji pochybnosti o bonité
zajemce Ci Ihutach dhrady kupni ceny, vyberou si ze zajemcu nékoho jiného.
Pofadi, v jakém prohlidky probihaji, neni az tak dulezité a majitel ma pravo uzavrit
obchod s kterymkoliv zajemcem.

7. Pripravte se na koupi nemovitosti dikladné pfedem a pokud se ke koupi rozhodnete,

oznamte to maijiteli ¢i makléfi co nejdfive. Pokud nechcete v nevhodnou hodinu rusit,
poSlete e-mailovou zpravu.

Koupé nemovitosti neni béznou zalezitosti a téchto par jednoduchych rad Vam muze
podstatné zvySit Sanci na dobrou koupi. Stésti pfeje pfipravenym :-).
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